
                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                              

PROPUESTA DE INICIATIVA OPERACIONAL 

DOCUMENTACIÓN PERSONAL 

 2 COPIAS DE CREDENCIAL DE ELECTOR VIGENTE. 

 2 COPIAS DE CURP. 

 2 COPIAS DE COMPROBANTE DE DOMICILIO VIGENTE (MÁXIMO 3 MESES DE ANTIGÜEDAD). 

 2 COPIAS DE COMPROBANTE DE DOMICILIO DE HACE DOS AÑOS. 

 CONSTANCIA  LABORAL QUE ACREDITE POR LO MENOS 6 MESES DE EXPERIENCIA EN EL GIRO EN EL 
QUE QUIERE EMPRENDER EL NEGOCIO. (ORIGINAL Y COPIA). 

 2 COPIAS DE COMPROBANTE DEL ÚLTIMO GRADO DE ESTUDIOS. 

 RECABAR 3 COTIZACIONES DEL EQUIPO QUE SOLICITA, LAS CUALES DEBERÁN TENER LAS 

SIGUIENTES CARACTERÍSTICAS: 
 

-HOJA MEMBRETADA DE LA EMPRESA A LA CUAL SE LE SOLICITA LA COTIZACIÓN. 

-CONTENER FIRMA Y SELLO, RFC, TELÉFONO Y DOMICILIO. 

-LOS PRECIOS DEBERÁN CONTENER IVA. 

CADA EQUIPO O MAQUINA DEBERÁ ESTAR DESCRITA CON EL MAYOR NÚMERO POSIBLE DE SUS 

CARACTERÍSTICAS.    EJEMPLO:  

CARRO DE SERVICIOS PARA TACOS: CON PLANCHA, VAPORERA Y FREIDOR EN ACERO INOXIDABLE, REPISA 

PARA CLIENTES CRISTAL DE PROTECCIÓN, A GAS NATURAL, MEDIDA 1.70 X 75 MTS. MODELO CPT.   

LISTA DE DATOS A RECABAR 
NOMBRE DEL NEGOCIO: 
 

DOMICILIO, COLONIA, LOCALIDAD Y MUNICIPIO DONDE PONDRÁ EL NEGOCIO: 
 
 

CROQUIS DE UBICACIÓN DEL NEGOCIO    (2 COPIAS DE CADA UNO) 
 
 

EL LOCAL DONDE SE ESTABLECERÁN, ES PROPIO O RENTADO. 
EN CASO SE SER RENTADO ¿CUÁNTO SALE LA RENTA? 
 
 

TELÉFONOS ( FIJOS Y CELULAR) DE CADA UNO DE LOS PARTICIPANTES: 
 

CÓDIGO POSTAL: 
 

NOMBRE DE LOS PARTICIPANTES:     
CONTESTAR EN CASO DE SER LOS 5 INTEGRANTES, EL REPRESENTANTE DEBERÁ IR EN LA PRIMERA LÍNEA 

NOMBRE EDAD OCUPACIÓN INGRESO 
MENSUAL 

ESPERADO 

CORREO  
ELECTRÓNICO 

1.      

2.      

3.      

4.      

5.      

CONTESTAR EN CASO DE SER LOS 5 INTEGRANTES, EL REPRESENTANTE DEBERÁ IR EN LA PRIMERA LÍNEA  
 

HORARIO DE TRABAJO 
 

SERVICIOS QUE REQUIERE ACONDICIONAR PARA INICIAR SU PROYECTO Y CON CUALES CUENTA: 
 

SERVICIO EXISTE SE REQUIERE PAGO MENSUAL 

AGUA     

ELECTRICIDAD    

TELÉFONO    

GAS    

OTROS GASTOS    

  



-DE LOS SERVICIOS ANTERIORES CUALES REQUIEREN MODIFICARSE, EN CUANTO TIEMPO SE REALIZA Y EL COSTO  

DÍAS LABORALES QUE VAN A ESTABLECER PARA TRABAJAR, MI VENTA SERÁ EN MIN LOCALIDAD, MUNICIPIO  ETC. SERÁ 
DIARIO, SEMANAL, MENSUAL.  
REQUIERE TRASPORTE  
 

PERMISOS, LICENCIAS O AUTORIZACIONES QUE SE REQUIEREN. (PONER NOMBRE DEL SERVICIO, DONDE SE TRAMITA, EL 
COSTO Y TIEMPO EN QUE SE REALIZA) 

LISTA DE EQUIPO QUE SOLICITAN    (EL COSTO DEBERÁ SER ARRIBA DE $1,000.00, ES MAQUINARIA QUE TRASFORME LA 
MATERIA PRIMA Y SE PUEDE PEDIR ÚNICAMENTE UNA POR CLASE, EJEMPLO: UN REFRIGERADOR, UNA CANTEADORA, 
UN PUESTO TACOS, UN TALADRO ETC.) 

1.     
2.   
3.   
4.   
5.    

 
PROVEEDOR DE MATERIA PRIMA (NOMBRE Y DOMICILIO) 

NOMBRE DEL PROVEEDOR DIRECCIÓN PERIODO CON LA QUE 
REALIZA LA COMPRA O 

MATERIA PRIMA 

MATERIA PRIMA Y/O 
INSUMO QUE VENDE 

1.    

2.    

3.    
 

 
3 O 4 COMPETIDORES (NOMBRE Y DOMICILIO)  

NOMBRE DISTANCIA EN KILÓMETROS DOMICILIO  

    
 

MERCADOS PRINCIPALES (LOCALIDADES CERCANAS A LAS QUE SE PRETENDE ATENDER) CON DISTANCIA EN 
KILÓMETROS. 

MAQUINARIA O EQUIPO CON LA QUE YA CUENTA (REALIZAR UNA LISTA) 
1.   
2.   
3.   

 
LISTA DE 4 PRODUCTOS O SERVICIOS PRINCIPALES 

PRODUCTO O 
SERVICIO 

PRECIO QUE VOY 
A DAR LA VENTA 

PRECIO DE 
COMPETENCIA 1 

PRECIO DE 
COMPETENCIA 2 

PRECIO DE 
COMPETENCIA 3 

CUANTOS SE 
ELABORARAN AL 

MES 

1.      

2.      

3      

4.      
 

HACER UNA RELACIÓN DE LA MATERIA PRIMA (QUE SE UTILIZA PARA ELABORAR CADA PRODUCTO O LLEVAR A CABO 
CADA SERVICIO, CON CANTIDADES, PRECIOS, Y PORCIONES QUE SALEN DE DICHO PREPARADO). 

ÉSTA TABLA DEBERÁ SER PARA CADA UNO DE LOS PRODUCTOS O SERVICIOS 
NOMBRE DEL PRODUCTO O SERVICIO #1: 

Materia o 
insumo 

requerido 

Unidad de 
compra 

Unidad de 
medida 

Cuántas 
unidades de 

medida tiene su 
unidad compra 

Precio por 
unidad de 
compra 

Cuantos 
requiere por 

mes 

Costo del 
producto  

1.       

2.       

3.       

4.       
 

PROCESO DE ELABORACIÓN DEL PRODUCTO O SERVICIO (COMO SI FUERA UNA RECETA DE COCINA) EXPLICANDO PASO 
A PASO COMO SE ELABORE, MENCIONANDO CON QUE MAQUINA O EQUIPO SE HACE, Y CUÁNTO TIEMPO LLEVA 
REALIZAR CADA PASO. 

PARA CADA PRODUCTO O SERVICIO DE LOS MENCIONADOS ARRIBA. 

PROCESO DE 
ELABORACIÓN 

MATERIA PRIMA QUE 
INTERVIENE 

MAQUINARIA O 
HERRAMIENTA QUE SE 

INVOLUCRA 

TIEMPO EN QUE SE 
REALIZA CADA PASO 

1.    

2.    

3.    

4.    
 

 


